不再盲目做外链  外链技巧分享
作为SEO的初学者或公司SEO专员，在接触SEO外链的时候是不是机械做友情链接交换或软文发布这样的操作，各种外链网络资料或这或那的提及总结一些外链技巧，这里我对接触过的外链方法做了自己的总结，归纳为：文章信息类、平台搭建类、人脉外链类三大类。   
1.软文撰写，平台投稿
这种软文的外链效果看两点：软文质量、平台效果。大量的优质的软文，外链效果会很明显，只有选择的平台不坑。
2.博客创建，内外兼修
前提是发时间建立博客，从而带动优化网站，其实这点可以和软文撰写联系在一起，在自己的博客上先发布内容，被收录后就可以到不同的平台投稿了，一旦把这些博客的权重养高，回报也长短常丰厚的。
3.百科类、问答类信息平台
相对博客和投稿，这个方法的效果就不是那么的理想了，但聊胜于无，对于提高网站的知名度和带流量还是有一定帮助的，当然做SEO的都知道，SEO讲究的就是：细水长流和宁杀不错过，谁说不可以试试呢。
4.各类性质网站留链接
这类性质的网站留链接，相对的不需要编辑文章、组织文字这样相对麻烦的操作，包括：企业黄页、信息分类网站、论坛、政府站等。
企业黄页就是留下企业网站的信息就相当于建了一个公司网站，可以发布简易的公司信息，效果理想。
信息分类网站的特点就是收录快、质量相对高，包括像赶集网、天涯分类信息等，最直接的方法就是发布招聘信息，留个公司网址什么的，妥妥的。
论坛类的网站就是不用说了，什么回复留链接、签名留链接，方法就不用解释了，至于效果还是那句话：细水长流和宁杀不错过。
最后的政府网站链接只能说看机缘，政府网站类型和性质。
5．人脉外链
简单的说就是友情链接交换，这是大部分网站外链建设的主流方向，方法包括：论坛专栏发帖、QQ群等（详细见下回分析）。
总结：SEO是一个总结方法经验，做细水长流的买卖，自己吃透明白才能更好的投身SEO日常工作，当然要抱着宁杀不错过的态度试一试。
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